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Objetivo: Presentar el papel de FINAGRO en el desarrollo de la politica de

financiamiento rural y los desarrollos que hemos venido haciendo para mejorar el
acceso al crédito

1.  Contexto: Sectorial - Financiamiento Rural
2. Persistencia de las fallas de mercado
3. Hacia donde vamos




;. SISTEMA NACIONAL DE CREDITO

AGROPECUARIO HA DEMOSTRADO SER EL
MEJOR  ALIADO PARA EL  DESARROLLO

AGROPECUARIO Y RURAL




FINANCIAMIENTO. El indicador acceso al crédito en el sector rural muestra una 4-
tendencia positiva, sin embargo la participacion aun es baja
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INDICADOR DE ACCESO AL SECTOR RURAL*
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* Se incluye el indicador calculado a través de dos fuentes. I) Para mantener la congruencia con Informes de Gestién Sostenible pasados,
se utilizé la Gran Encuesta Integrada de Hogares como fuente de la cantidad de productores. Este nimero se estimé utilizando las
personas ocupadas en actividades agropecuarias en zonas rurales y que fueran patrén o cuenta propia



FINANCIAMIENTO. El indicador profundizaciéon del crédito también muestra una ‘«-

tendencia positiva pero también evidencia oportunidades de mejora
FINAGRO ¢

PROFUNDIZACION DEL SECTOR AGROPECUARIO
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FINANCIAMIENTO. Las colocaciones en el sector se han duplicado en los Ultimos

6 anos.

EVOLUCION HISTORICO POR TIPO DE CARTERA
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2. Persistencia de las fallas de mercado



TIPO DE CARTERA. La banca publica es la mayor usuaria del redescuento y es

quien atiende los pequefios productores del sector
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ESLABONES DE LA CADENA. Los créditos de redescuento se concentran en las actividades de produccion para los
pequefos productores. Por otra parte, los créditos de la banca privada se concentran en las actividades de

comercializacion y transformacion, para medianos y grandes productores

PRODUCCION

94%
59% pequenos

REDESCUENTO 39% medianos
2% grandes

VALOR DE LOS DESEMBOLSOS 2015*

COMERCIALIZACION Y
TRANSFORMACION

5,8%
68% pequenos
30% medianos
2% grandes

SERVICIOS DE APOYO

0,3%
* 3% pequerios
* 62% mediano

22%
2% pequenos
43% medianos
54% grandes

SUSTITUTIVA

* 35% grandes
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Servicios de apoyo

26%

* 0,1% pequenos

0,1% pequenos
4,7% medianos

* 6% medianos
95% grandes

* 93,7% grandes

* Se excluyen las normalizaciones y las operaciones de microcrédito para el analisis por eslabones de la cadena



| FACTORES LIMITANTES DE LA OFERTA DE FINANCIAMIENTO AL SECTOR ‘i’

AGROPECUARIO FINAGRO
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PERCEPCION DE RIESGO

* La alta percepcion del riesgo limita la financiaciéon de
los eslabones primarios de la cadena.

| O
i El alto costo, limita la financiacion de créditos de

bajo monto.

BAJA UTILIZACION DE CANALES

Baja penetracion de canales de intermediacién no
tradicionales (Cooperativas e IMF )

LIMITADO CONOCIMIENTO DEL SECTOR

El desconocimiento del negocio agropecuario limita
la apertura de nuevos nichos de mercado.
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3. Hacia donde vamos



Debemos llevar a la entidad mas alla del financiamiento y la administracion de programas sectoriales, para A.
consolidarla como una BANCA DE DESARROLLO y acercar mucho mas a la entidad con el TERRITORIO y “
generar PRODUCTOS acordes a las caracteristicas de cada actor dentro de la CADENA DE VALOR FINAGROQS

ANOS

PILARES ESTRATEGICOS

Gestion
de riesgos
agropecuarios

Repensar del crédito
Nuevos canales (Cooperativas) Suficiente
Mayor presencia territorial. Oportuno
Enfoque a cadenas de valor) Fadl acceso
Operaciones en bloque. Tasas de interés de fomento
Simplificacién del marco normativo A la medida de la demanda
Tratamiento diferenciado al sector rural
Agilizacion de procesos

Unidad de Gestién Potencializacion del FAG

y Coordinacion Cultura de gestion de riesgos

Seguros Agropecuarios

Mecanismos de cobertura

Banca de
Inversion

Microfinanzas

Inversionista ancla
en fondos

Promover el desarrollo
de |a industria de Fondos
de Capital Privado para

el sector Fondeo y apoyo para
canales no tradicionales

Fondo de Microfinanzas o
e Poblacién base de la piramide

Otros Instrumentos
microfinancieros
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